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家業入社後、売上を 　　　　で　　　に！
ローカルスーパーならではの経営戦略とは？
家業入社後、売上を 　　　　で　　　に！
ローカルスーパーならではの経営戦略とは？

4 3年間 倍

株式会社マスヤ
執行役員 兼 味方店店長

栗林 礼奈 氏

　｜申込方法　右記のＱＲコード（Googleフォーム）から申込ください
　｜対象者　　・家業や地域企業の事業承継予定者・承継者（アトツギ）
　　　　　　　・事業承継を検討中の企業経営者
　　　　　　　・次世代経営者を支援する専門家・金融機関
　　　　　　　・行政・教育機関関係者ほか地域産業の活性化に関心を持つ方

主 催

申込はこちらから

後 援
（予定）

巻信用組合、日本政策金融公庫新潟支店、
新潟にしかん商工会、新潟県、新潟市

50
定員

名
会
場

日
時

MON

OC garden
西蒲区竹野町2506
※駐車場50台完備
※飲酒運転は法律で禁止されています。お車等で
　お越しの方は代行又はタクシーをご利用ください。

2/16
2026 （受付開始：14：30）

セッション：15：00-17：15
交流会　　：17：30-19：00
※交流会参加費2,000円

申込締切

2/9(月)

株式会社マスヤ
栗林 礼奈 氏

ｔｏｃｏｔｏｃｏ株式会社
大瀧 裕太郎 氏

モデレーター

新潟県信用保証協会
大島 晃

巻信用組合
横田 一馬 氏

クロストーク

アトツギ×金融×地域はどう交わるか？
  同世代プレイヤーが実装する

アトツギ×金融×地域はどう交わるか？
  同世代プレイヤーが実装する地域経営のアップデート

お問い合わせ先：新潟県信用保証協会　保証推進部企業支援課　025-210-5143　担当：大島

特別協賛

アトツギイノベーション創出支援事業　‐SHUHARI‐
守・破・離の精神で次代を拓くアトツギたちへ

新潟県信用保証協会presents

参 加 費 無 料

西蒲アトツギインパクトセッション
地域を牽引するアトツギたちの変革


